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Ons kantoor in residentie Albert hielden wij bewust open en licht: een plek waar u rustig
binnenloopt, uw plannen op tafel legt en met een helder beeld weer buitenstapt. De deur
staat open, met of zonder afspraak, de koffie staat alvast klaar.

ALTIJD WELKOM
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ONS TEAM

LOIC SWOLFS

THOMAS BRUYLANT

WIELAND RAES

TIEBE VAN DEN BOGAERT



JAARVERHUUR

CAMILLE SWOLFS

VAKANTIEVERHUUR

MARIE CALLEWAERT

JAARVERHUUR

SOFIE COPPENS

MARKETING

TOM RUYSSCHAERT
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TOPVERKOPER GEZOCHT

W1J ZOEKEN EEN ERVAREN VERKOPER VOOR

HET HIGH-END SEGMENT

Heb jij een neus voor opportuniteiten, commerciéle

flair en het talent om mensen aan te voelen en te
begeleiden naar het juiste pand? Bij Sharp&Wolf
zoeken we geen klassieke makelaar, maar een
echte verkoper. lemand die een portefeuille van
kandidaat-kopers uitbouwt en verkoopt op ver-
trouwen, timing en toegevoegde waarde, niet op
toeval.

WAT HOUDT DE ROL IN?

Kandidaten leren kennen, opvolgen en vertrouwen opbouwen

Aanbod uit onze inkoopteams matchen met de juiste koper

Bezoeken plannen, opvolgen en closen

Onderhandelen en dossiers afronden, vaak in tandem met onze
inkopers

Je netwerk benutten om opportuniteiten te creeren - initiatief
wordt beloond

Geen koude prospectie of administratieve rompslomp, wel ruimte
om te ondernemen

WIE BEN J1J?

Je hebt aantoonbare verkoopervaring, idealiter in vastgoed of
een ander hoogwaardig segment

Je voelt klanten feilloos aan en denkt in oplossingen

Je bouwt relaties, geen eenmalige transacties

Je durft in de spiegel te kijken en jezelf bij te sturen

Je bent proactief, professioneel en commercieel gedreven

Je houdt van vrijheid en neemt verantwoordelijkheid

Vlot in het Nederlands, kennis van Frans is welkom

Een BIV-erkenning is een plus

WAT BIEDEN WIJ?

- Een sterke leadflow via onze marketingmachine zodat jij
kan verkopen in plaats van jagen

- Een toegewijd inkoop- en backofficeteam dat je ontzorgt

- Een uitgebreid aanbod, van herverkoop tot exclusieve
nieuwbouwprojecten

- Ons eigen Al-waardemodel dat je pitch onderbouwt met
harde marktdata

- Volledige zichtbaarheid en premium positionering

- Een modern CRM en gestroomlijnde processen die je
focus vrijmaken

Persoonlijke coaching en begeleiding om te blijven
groeien

- Een aantrekkelijk commissiemodel met ruimte voor groei

WAAROM SHARP&GWOLF?

- Een ambitieus, stijlvol kantoor met een sterke naam in
Knokke

- Ruimte om te excelleren in wat jou het beste ligt

- Een dynamisch team waar sales, marketing en klantbelev-
ing samenkomen

- Toegang tot een exclusief aanbod en clienteel in het luxe
segment

- Ondernemerschap wordt hier niet alleen gewaardeerd, het
wordt gestimuleerd

KLAAR OM HET VERSCHIL TE MAKEN IN HIGH-END VASTGOED?

verkoop@sharpandwolf.be

050 60 17 82

kom langs op kantoor




CONTACT

ADRES
Zeedijk-Albertstrand 513
8300 Knokke-Heist GROENPLEIN
e ZOUTE

OPENINGSTIJDEN FOKE
MAANDAG 10:00-12:30 - 14:00-18:00 HEIST WS4 Knokke-Heist
DINSDAG 10:00-12:30 - 14:00-18:00 MOLENHOEK e

OOSTWINKEL ‘izz
WOENSDAG Gesloten VARDERDEWAARSPOLDER
DONDERDAG 10:00-12:30 - 14:00-18:00
VRIJDAG 10:00-12:30 - 14:00-18:00

SCHAPENBRU

ZATERDAG 10:00-12:30 - 14:00-18:00 WESTKAPELLE
ZONDAG Gesloten

+32 (0)50 60 17 82 mail@sharpandwolf.be www.sharpandwolf.be

STAY TUNED

VOLG SHARP&WOLF

INSTAGRAM

@sharpandwolf
FACEBOOK

0 Sharp&Wolf
LINKEDIN

@ Sharp&Wolf
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Scan en volg ons
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RECENT OP @SHARPANDWOLF



Sharp&Wolf

REAL ESTATE KNOKKE

REGISTREER UW
ZOEKWENSEN

SCAN & REGISTREER

VERKOOP +« VAKANTIEVERHUUR <+ JAARVERHUUR

Zeedijk-Albertstrand 513 - 8300 Knokke-Heist - +32 50 60 17 82

SHARPANDWOLF.BE



